
 

 

GÜNEYDOĞU ANADOLU İHRACATÇI BİRLİKLERİ 

GENEL SEKRETERLİĞİ 

 

 

 

Güneydoğu Anadolu İhracatçı Birlikleri Genel Sekreterliği 

Mücahitler Mah. Şehit Ertuğrul Polat Cad. No: 3 

Şehitkamil GAZİANTEP 

Tel : 90 (342) 211 05 00 Faks : 90 (342) 211 05 09 

e-posta : gaibevrak@gaib.org.tr  /  www.gaib.org.tr 
KEP: gaib@hs01.kep.tr 

 

 

R.Bülent Demirbağ 

İhracat Bedellerinin Yurda Getirilmesinde Güncel Uygulamalar 

1 Ağustos 2023, Salı, 14.00-17.00, ZOOM Online Platformu 

Eğitim İçeriği: 

• İhracat Bedellerinin Yurda Getirilmesinde Geçerli Yasal Düzenlemeler Nelerdir? 

• İhracat Bedellerinin Yurda Getirilmesinde Genel Kural Nedir? Uygulama Nasıl 

Yapılmaktadır? 

• İhracat Bedellerinin Getirilmesi Zorunlu Olmayan Ülkeler Hangileridir? 

• İhracat Bedellerinin %50’sinin Yurda Getirilmesi Gereken Ülkeler? 

• İhracat Bedelleri Hangi Yollarla Yurda Getirilebilir? 

• İhracat Bedellerinin Bankacılık Sistemiyle Doğrudan Ülkemize Transferinin Mümkün 

Olmadığı Bazı Ülkelere Yapılan İhracatta, İhracat Bedellerinin Yurda Getirilmesi 

Uygulamasında Sağlanan Kolaylıklar Nelerdir? 

• İhracat Bedellerinin Yurda Getirilmesinde Genel Uygulama Dışı -İstisnai- Uygulamalar 

Nelerdir? 

• İhracatçıların Serbest Tasarrufu Altındaki İhracat İşlemleri Nelerdir?  

• Terkin Ne Demektir? Bugün, Uygulanan “İhracatta Terkin” Tutarları Ne Kadardır? 

Eğitmen Özgeçmişi – R.Bülent Demirbağ:  

1980 yılında İstanbul Üniversitesi İktisat Fakültesi İşletme-İstatistik bölümünü bitirmiştir. Aynı 

yıl Stajyer Hazine ve Kambiyo Kontrolörü olarak Maliye Bakanlığında göreve başlamıştır.  

Hollanda’da Tilburg Üniversitesinden “Avrupa Topluluğu Hukuku”, İngiltere’de Londra 

Diplomatik Akademisinden “Avrupa Topluluğu Hukuku” ve “Tek Pazar ve Uluslararası Ticaret” 

konularında sertifika almıştır. 

1991 - 1992   yılları arasında Hazine ve Dış Ticaret Müsteşarlığı Hazine Kontrolörleri Kurulu 

Başkanlığı görevini tedvir etmiştir.  2000 – 2003 yılları arasında Hazine Müsteşarlığı İdari ve 

Mali İşler Dairesi Başkanı, 2003-2007 yılları arasında Taşkent Büyükelçiliği Ekonomi 

Müşaviri olarak görev yapmıştır.  

Çeşitli sivil toplum kuruluşlarında yönetim kurulu üyeliği, genel müdürlük, denetçilik ve 

başkanlık yapmıştır. Avrupa Birliği Hukuku ve Yargı Denetimi; Türkiye’de Karaparanın 

Aklanmasının Önlenmesi ve Türk Parasının Kıymetini Korunma Hakkında Mevzuat konularında 

yayınlanmış makaleleri bulunmaktadır. Halen Hazine ve Maliye Bakanlığında Hazine 

Başkontrolörü olarak görev yapmaktadır. SMMM ve Bağımsız Denetçi sertifikasına sahiptir. 

Evli, bir çocuk babasıdır.  

http://www.gaib.org.tr/
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Okay Kayhanlı 

Karbon Ayak İzinde Güncel Gelişmeler 

3 Ağustos 2023, Perşembe, 14.00-17.00, ZOOM Online Platformu 

Eğitim İçeriği: 

 

• İklim Değişikliği, Yeşil Mutabakat ve Sürdürülebilirlik, Döngüsel Ekonomi kapsamında 

bilgilendirme 

• Sınırda Karbon Düzenleme Mekanizması ile ISO 14064-1 Kurumsal Karbon Ayak İzi 

İlişkisi  

• Ülkemiz Açısından Riskler ve Fırsatlar  

 

Eğitmen Özgeçmişi – Okay Kayhanlı:  

Okay Kayhanlı 1994 Yılında Yıldız Üniversitesi Kocaeli Mühendislik Fakültesi Endüstri 

Mühendisliği Bölümünden mezun oldu. Çalışma hayatının ilk yıllarını doğup büyüdüğü yer olan 

Adana’da tekstil sektöründe geçirdi. 2000’li yıllarda Ankara’da Kalite Merkezi Ltd. Şti. 

bünyesinde Yönetim Sistemi Danışmanı olarak çalışmaya başlayan Okay Kayhanlı 10 Yıl 

boyunca birçok sektörde Kalite, Çevre, İş sağlığı Güvenliği, Enerji Yönetimi gibi alanlarda 

danışmanlık ve eğitim hizmeti verdi. Bu süreç boyunca ulusal ve uluslararası akreditasyona sahip 

birçok belgelendirme kuruluşunda 1.000 ‘in üzerinde belgelendirme denetimine katıldı. 

 

2010 yılında Yönetim Sistemleri konusunda birçok özel kuruluşta çalışmış olan eşi Esra 

Kayhanlı ile lisanslı çevre danışmanlık, lisanslı ortak sağlık güvenlik birimi hizmeti veren Çev-

ka Danışmanlık ile TÜRKAK akrediteli İş Hijyeni Laboratuvarı olan Güventest’i kurdu. 2010 – 

2013 Yılları arasında Sivil Havacılık Genel Müdürlüğü bünyesinde yürütülen Yeşil Havalimanı 

Projesi kapsamında ulusal havacılık sektörünün %95 gibi büyük bir kesimine Çev-ka 

Danışmanlık adına Yeşil Havalimanı danışmanlığı ve ISO 14064-1 kapsamında Karbon Ayak İzi 

Hesaplaması hizmeti verdi.  

 

2013 Yılından itibaren belgelendirme sektörüne tekrar dönerek 2013-2015 yılları arasında bazı 

yurtdışı belgelendirme kuruluşlarının Türkiye Temsilciliği’ni yürüttü. 2015 yılda ise eski adı 

GLOBAL Belgelendirme olan QSI Belgelendirme’nin tüm hisselerini satın aldı.  

 

Halen QSI Belgelendirme bünyesinde Genel Müdür olarak görev alan Okay Kayhanlı aynı 

zamanda ISO 9001, ISO 14001, ISO 27001, ISO 45001, ISO 50001 standartlarında baş denetçi 

ve eğitmen olarak görev almakla birlikte Sera Gazı Doğrulama konusunda Çevre ve Şehircilik 

Bakanlığından Baş Doğrulayıcı olarak da yetkilendirilmiştir. 

http://www.gaib.org.tr/
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Batuhan Üstündağ 

E-Ticarette Sosyal Medya İçerik Üreticiliği 

8 Ağustos 2023, Salı, 14.00-17.00, ZOOM Online Platformu 

Eğitim İçeriği: 

 

• Sosyal medyada içeriklerin yayılması hangi faktörlere bağlıdır? 

• Viral İçerik Nedir? 

• Ticari viral içerik oluşturulması mümkün mü? 

• B2C ve B2B sosyal medya yönetimi farkları nedir? 

• Hangi sosyal medya ağlarında olunmalı? 

• B2C ve B2B iyi ve kötü örnek olay incelemeleri ve örnekler üzerinden gerekli içerik 

bilgilerinin aktarılması. 

 

Eğitmen Özgeçmişi – Batuhan Üstündağ:  

17 yıldır eğitmenlik ve dijital pazarlama, e-posta pazarlama, SEM, SEO ve sosyal medya 

konularında danışmanlık yapmaktadır.  

 

Dış Ticaret, Proje Yönetimi, Google Ads gibi birçok konuda eğitim almıştır. 

 

Çalışma Hayatı:  

 

2003 – 2005 Pan Grup Reklamcılık : Sosyal Medya Uzmanı  

2006 – 2011 Avrupa Birliği Gençlik Projeleri – 2007 en iyi uygulama ödülü  

2005 – 2016 TEGV – Ağabey & Eğitmen Eğitimcisi  

2007 – 2012 – Freelance Dijital Pazarlama Uzmanı  

2012 – halen Notamera – kurucu  

2020 – halen - Global Kariyer – Eğitmen  

2019 – halen – Albasoft Akademi - Eğitmen 

 

Referanslar: 

Turkcell - Lider GSM Fırması - Google Analytics Eğitimi  

TUSAS - Turkish Aerospace - Dijital Pazarlama Eğitimi  

TANAP - The Trans-Anatolian Natural Gas Pipeline - Dijital Pazarlama Eğitimi  

İnter Döküm – e Ticarette İçerik Oluşturma  

Albatech – Dijital Pazarlama  

Beşçelik – Sosyal Medya Uzmanlığı  

Fırtına CBS – Sosyal Medya İçerik Üretimi  

Bien Sapiens – Sosyal Medya Uzmanlığı  

 

http://www.gaib.org.tr/
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Rıza Mehmet Korkmaz 

Küresel Ticareti Etkileyen Yeni Gelişmeler 

10 Ağustos 2023, Perşembe, 14.00-16.00, ZOOM Online Platformu 

Eğitim İçeriği: 

 

• Dönüşen Uluslararası Sistem, Siyasi Riskler  

• Alternatif Finansal Sistemlerin Doğuşu  

• Dolarizasyonda Sona Doğru  

• Sanayi Politikalarındaki Değişim  

• Küresel Tedarik Zincirlerindeki Değişimler  

• Milliyetçilik ve Endüstriyel Korumacılık  

• Yeşil Dönüşüm  

• ABD-ÇİN Ticaret Savaşları  

• Türkiye’nin Pozisyonu  

 

Eğitmen Özgeçmişi – Rıza Mehmet Korkmaz:  

26.04.1967 tarihinde Kayseri’nin Bünyan ilçesinde dünyaya geldi. İlk ve orta öğrenimi 

Kayseri’de tamamladıktan sonra, 1989 yılında Ankara Üniversitesi Siyasal Bilgiler Fakültesi 

Uluslararası İlişkiler bölümünden mezun oldu. Aynı yıl yapılan giriş sınavlarında başarı gösterek, 

önce Garanti Bankası’nda Müfettiş Yardımcısı, ardından Maliye ve Gümrük Bakanlığı’nda 

Gümrük Müfettiş Yardımcısı oldu. 1993 yılında gümrük müfettişi oldu. 

 

1998-2000 yılları arasında ABD’nin Boston şehrinde bulunan Northeastern Üniversitesi’nde 

ekonomi dalında yüksek lisans yaptı. 2000 yılında Gümrük Başmüfettişi oldu. 2002 yılında 

Gümrük Müsteşarlığı Gümrükler Muhafaza Genel Müdür Yardımcılığı görevine atandı ve 

yaklaşık 2,5 yıl süreyle bu görevde bulundu. 2004 yılında MGK Kamu Diplomasisi kursuna 

iştirak etti.  

 

24.10.2004 tarihinde Gümrük Müsteşarlığı AB ve Dış İlişkiler Genel Müdürlüğü’ne atandı. 2011 

yılı haziran ayından itibaren Gümrük ve Ticaret Bakanlığı AB ve Dış İlişkiler Genel Müdürlüğü’ 

ne vekaleten devam etti. 18.11.2011-20.01.2013 tarihlerinde Gümrük ve Ticaret Bakanlığı 

Bakanlık Müşavirliği görevinde bulundu.  

 

21.01.2013 itibarıyla Vaşington Büyükelçiliği Gümrük Müşavirliği görevine başladı.  

 

15.09.2015-14.01.2016 tarihlerinde vekaleten Gümrük ve Ticaret Bakanlığı Müsteşar 

Yardımcılığı görevinde bulunduktan sonra, bir yıl süreyle tekrar Vaşington Büyükelçiliği 

Gümrük Müşavirliği görevini sürdürdü.  

 

http://www.gaib.org.tr/
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13.01.2017 itibarıyla da Gümrük ve Ticaret Bakanlığı Bakanlık Müşavirliğine atandıktan sonra 

06.10.2017 tarihinde Gümrük ve Ticaret Bakanlığı (sonrasında Ticaret Bakanlığı) Tasfiye 

Hizmetleri Genel Müdürlüğü’ne atandı. 14.01.2019 tarihinde Bakan Müşaviri oldu.  

 

26.04.2019 itibarıyla kamudaki görevlerinden ayrılarak, 29.04.2019 tarihinde Ünsped Gümrük 

Müşavirliği ve Lojistik Hizmetler A.Ş.’nde Genel Müdürlük görevine başladı. 

 

2002-2019 döneminde, Gümrük Müsteşarlığında AB Projeleri Birim Başkanlığı, AB-Türkiye 

Gümrük İşbirliği Komitesi Eş Başkanlığı, Vergi Konseyi Üyeliği, Kaçak İhbar Değerlendirme 

Komisyonu, Lojistik Koordinasyon Kurulu ve Yap-İşlet–Devret Komisyonu üyelikleri yaptı. 

Gümrük Teşkilatının modernizasyonuna dönük yürütülen çok sayıda projede, mevzuat 

çalışmalarında ve Ülkemizin AB’ne tam üyelik müzakereleri sürecindeki tarama çalışmalarında 

Gümrük Birliği faslında ve ilgili diğer 14 fasılda Gümrük Müsteşarlığında yürütülen çalışmalarda 

aktif görev aldı.  

 

Yurtiçi ve yurtdışında gümrüklerle ilgili olarak gerçekleştirilen birçok uluslararası (Dünya 

Gümrük Örgütü, BM, AB, D-8, EİT, KEİ, İslam Konferansı Örgütü vd. ) ya da ikili toplantı ve 

görüşmelerde Türkiye’yi temsil etti, birçok toplantıya başkanlık etti.  

 

Çok iyi derece İngilizce bilmektedir. Evli ve iki çocuk babasıdır. 

http://www.gaib.org.tr/
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Gökhan Çağatay 

LinkedIn Nedir? LinkedIn ile Satış ve Pazarlama Teknikleri 

15-17 Ağustos, Salı-Perşembe 2023, 14.00-17.00, ZOOM Online Platformu 

1.Gün Eğitim İçeriği: 

 

1. Linkedin hakkında kısa bilgilendirme 

2. Temel Linkedin Pazarlama stratejisi belirleme yolları 

3. Pazarlama bakış açısı ile Linkedin ile nasıl fırsatlar yaratılır? 

 

• Linkedin işletme sayfası yönetimi 

- Temel düzeyde etkili içerik stratejisi belirleme 

- Her işletme için kolay içerik üretim yolları 

- Sayfa takipçi artırma yolları 

• Linkedin Reklam Yönetimi ve Elde edilebilecekler 

- Reklamı sürdürülebilir iletişim aracı olarak nasıl kullanabiliriz? 

- Gerçek hayattan örneklerle etkili reklam senaryoları 

- Hedefleme imkanları ve hedef kitle ile sürekli iletişim 

 

        4.Linkedin’in Pazarlama yönünden fırsat sunan fonksiyonlarının örneklerle 

         anlatımı 

        5. Başarıya ulaşmış Linkedin Pazarlama çalışmalarının örneklerle anlatımı 

 

 

2.Gün Eğitim İçeriği: 

1. Linkedin hakkında kısa bilgilendirme 

2. Satış ve iş geliştirme yönünden Linkedin’in sunduğu fırsatlar 

3. Satış ve İş Geliştirme bakış açısı ile Linkedin’de nasıl fırsat yaratılır? 

• Linkedin’de aradığın müşteri adayını bulma 

- Linkedin Arama Fonksiyonu ile dünya çapında potansiyel 

- müşteri tespiti 

- Linkedin’dePotansiyel müşteri arama senaryoları belirleme 

• Linkedin’de ticari Network Geliştirme yolları 

- Networkü doğru yapılandırma yolları 

- Network geliştirme stratejisi belirleme 

- Network’ten nasıl fırsat yaratılır? 

- Yanlış Network oluşturmanın zararları nelerdir ? 

• Satış ve İş Geliştirme Yönüyle Linkedin Kişi Profilleri 

- Kişi profillerini yapılandırma ve profesyonel hale getirme yolları 

- Kişi profillerini nasıl bir bilgi kaynağına dönüştürebiliriz ? 

• Linkedin ile mesajlaşma ve fırsat yaratma 

- Linkedin ile mesajla iletişim kurarken nasıl davranmalıyız ? 

http://www.gaib.org.tr/
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- Temel mesajlaşma stratejileri belirleme yolları 

- Mesaj akışı belirleme ve süreç içerisinde etkili kullanma 

- Geri dönüşleri artıracak mesajlaşma nasıl gerçekleştirilir ? 

- Inmail nedir ve hangi hallerde kullanılabilir ? 

• Başarıya ulaşmış Linkedin satış ve iş geliştirme stratejilerinin örneklerle 

anlatımı 

 

Eğitmen Özgeçmişi – Gökhan Çağatay:  

Gökhan Çağatay Başkent Üniversitesi Bilgi Yönetimi bölümünden mezun olmuştur. Yönetim 

Bilişim sistemleri bölümünden yan dal yapmıştır.  

 

Çalışma Hayatı: 

Solutionz B2B Marketing  

Kurucu 

Ocak 2016- Halen  

 

Alakazam Visual Communication 

Yönetici Ortak 

Kasım 2013 - Ocak 2016 (2 yıl 3 ay) 

 

ENA Limited 

Proje Ortağı 

Ekim 2012 - Kasım 2013 (1 yıl 2 ay) 

 

Peak Games 

İş Geliştime Müdürü 

Mart 2012-Ekim 2021 

 

VOGapps 

Kurucu Ortak - İş Geliştirme ve Strateji 

Ocak 2012 - Nisan 2012 (4 ay) 

- İş Geliştirme 

- Çekirdek ve Pazar stratejisinin Oluşturulması ve Uygulanması 

- Yatırımcı ilişkileri. 

 

ETB Elektronik Teknolojisi ve Bilişim 

Ürün ve iş geliştirme Müdürü 

Haziran 2011 - Ocak 2012 (8 ay) 

 

Integrated Information Systems(EES) 

Hesap Yöneticisi 

Ağustos 2009 - Kasım 2010 (1 yıl 4 ay) 

Hastane Bilgilerinin Satış ve Müşteri Yönetimi 

http://www.gaib.org.tr/
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Mehmet Dükkancı 

Uluslararası Fuarlara Etkin Katılım 

22 Ağustos 2023, Salı, 14.00-17.00, ZOOM Online Platformu 

Eğitim İçeriği: 

DEĞERLENDİRME AŞAMASI 

• Fuara Neden katılıyoruz? 

• Harcadığımız Bütçe nedir? 

• KPI larımız nedir? (TBH) 

• Tespitler ve Hedefler?  

• Nasıl bir şirketiz? Ürünlerimiz?  

• Müşterimiz Kim?  

• Hangi Fuara Katılmalıyız? 

 ÖN HAZIRLIK AŞAMASI 

• Fuar Bütçesi Nasıl Yapılır?  

 HAZIRLIK AŞAMASI 

• Fuar Amacımızı Netleştir, Şekillendir,  

• Şirket İçinde Ortak Faydayı Benimseyin,  

• Müşteriniz Neden Standınıza Gelsin ki? Sağladığımız Fayda Nedir?  

• Net Hedefler Doğrultusunda Kim Kime Neyi Anlatacak? ,  

• Müşteri Standınızda Kimi Görmek İstiyor? 

• Müşteri Kime Sipariş Verecek? 

• Stantta kimler görevli olacak? 

• Standımıza 256 Ziyaretçi Gelmesi İçin Ne Yapmamız Gerekiyor?  

• Kimi Davet Etmeliyiz? Davet Etmek Ne Kadar Önemli Ki? 

• Organizatörün İşi Nedir? 

• Neden Davet Etmemiz Gerekiyor? Davet Ederken Ne Demeliyiz?Hangi 

Araçlarla Davet Edebiliriz? 

• Randevulaşma Programı 

• Fuar Standınızda Ziyaretçi Kayıt Sisteminizi Planlayın,  

• Fuar Organizatörünün Katılımcı El Kitabı,  

    FUAR GÜNLERİ 

• Fuarda Harcadığınız Zamanın Size Maliyeti Nedir?,  

• Pozitif Enerjiniz İle Fuar Standınızı Çekim Noktası Haline Getirin,  

• Ekip Görev Programını Uygulayın.,  

http://www.gaib.org.tr/
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• Fuar Standınızda Ziyaretçi Kayıt Sisteminizi Çalıştırın,  

• Fuarda Yapmaktan Kaçınmanız Gerekenler,  

      SÖKÜM GÜNLERİ 

• Hatıra fotoğrafı.  

      FUAR SONRASI 

• Fuar İzni,  

• Fuarda Bizi Beğenenler Bizi Arayacak mı?,  

• Fuardan Sonra Müşteriyi Bizim Ne Zaman Aramamız Gerekir?,  

• Kimleri Hangi Öncelikle Arayacağız? 

• Fuardan Sonra Nasıl İletişim Kurmamız Gerekir?,  

• Fuar Değerlendirmesi Aşamaları, 

Eğitmen Özgeçmişi – Mehmet Dükkancı:  

Fuarista Kurucusu Mehmet DÜKKANCI, 1971 – İskeçe (Xanthi) Yunanistan’da doğdu. 

Boğaziçi Üniversitesi İşletme bölümünden 1998 yılında mezun oldu. Askerlik sonrası, 2000-

2001 yılları arasında basın mensubu olarak çalıştı. 2001 -2003 yıllarında Aydınlatma Sektöründe 

İhracat Pazarlama Müdürü olarak çalıştı. Şirketini 4 yurt dışı fuarına götürdü, 2 yurt dışı fuarına 

hazırladı. 

2003 Yılında fuarcılık sektörü ile tanıştı. 2003-2007 yılları arasında NTSR Fuar ve Gösteri 

Hizmetleri AŞ’de Interlight Aydınlatma, Growtech Seracılık, Tarım ve Exposhiping 

Europort Gemi Sanayi sektörü fuarlarının Proje Müdürlüğünü yürüttü. 

2008 -2011 yılları arasında ANFAŞ Antalya Fuarcılık Yatırım AŞ. de Fuarlar Koordinatörü 

olarak çalıştı. Antalya’da düzenlen Hotel Ekipmanları, Gıda, Yaş Meyve Sebze, Sağlık 

Turizmi, Belediye Ekipmanları, Mermer, Tekne gibi fuarların koordinatörlüğünü yürüttü. 

2011-2016 yıllarında kendi şirketi Agoras Fuarcılık Hizmetleri Ltd. Şti’ni kurarak, Florplant 

Süs Bitkileri ve Peyzaj Mimarlığı, Cosmoshow Kozmetik Fuarı, RENSEF Yenilenebilir Enerji 

Sistemleri ve Enerji Verimliliği, SATEF Seyahat Acenteleri ve Tedarikçileri Fuarı gibi fuarları 

başattı. Farklı sivil toplum örgütleri ile Üniversite Tanıtım Günleri, Edutalya, Kompozit 

fuarlarının gelişiminde katkıkda bulundu. 

2016 -2019 yılları arasında dünya devi UBM Fuarcılık’ın İstanbul ofisinde, CPHI Istanbul İlaç 

Bileşenleri Fuarı, Fi İstanbul Gıda Bileşenleri, Istanbul Light Aydınlatma, TissuWorld Kağıt 

Bileşenleri fuarlarının tam zamanlık olarak Fuar Danışmanlığı / Fuar Marka Direktörlüğü 

görevini yürüttü. 

2020 yılından itibaren şirketi Anthea’ya tescilli fuarista markası ile blog yazıları, eğitim ve 

danışmanlık hizmetlerini vermeye başladı.  

http://www.gaib.org.tr/
https://www.fuarista.com/anthea/
https://www.fuarista.com/fuarista/
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Fatoş Tapan 

Etkili Güzel Konuşma ve Diksiyon 

24 Ağustos 2023, Perşembe, 14.00-17.00, ZOOM Online Platformu 

Eğitim Amacı:  

İnsanlarla iletişim kurmayı bilmek, iletişimin tekniğini, kurallarını ve inceliklerini öğrenmek ve 

karşı tarafı anlayıp, onların dilini çözebilmek ve o dilden konuşabilmek, iş ve özel yaşantımızda 

daha başarılı ve daha mutlu bir hayatın kapılarını açan bir anahtardır. Bu eğitim ile iletişim içinde 

olduğumuz kişileri tanımamıza, onlarla başarılı iletişim kurmamıza, doğru mesaj alışverişinde 

bulunmamıza ve iletişimde bulunduğumuz kişilerle ilişkilerimizin güçlenmesine katkıda 

bulunmak amaçlanmıştır. 

  

Eğitmen Özgeçmişi – Fatoş Tapan:  

28 Ocak 1991’de Gaziantep’te doğmuştur. Liseyi Fatih Kız Meslek Lisesi Çocuk Gelişimi 

bölümünde tamamlamıştır. Gaziantep Üniversitesi ve Anadolu Üniversitesi, Spor Yönetim ve 

Organizasyon, Radyo Televizyon Programcılığı bölümlerinden mezun olmuştur. 

On dört yıl Özel hastanelerde; halkla ilişkiler uzmanlığı yapmıştır. Kurumsal iletişim, otelcilik 

hizmetleri müdürlüğü, kadın doğum koordinatörlüğü yapmıştır. Londra’da ve Türkiye’de aktif 

doğum eğitimleri, bebek masajları, hamile pilatesi, yoga, ağrısız doğum teknikleri, meditadif 

gevşeme teknikleri uzmanlığı eğitimleri almıştır. Gaziantep’te aktif doğum eğitiminin ilk akımını 

başlatmıştır. Bu süreçlerin yanı sıra beş yıl Radyo Fıstık ve Radyo Kent’te “Fatoş ile 27.durak” 

yayın akışlarını gerçekleştirmiştir. Çalıştığım her alanda çeşitli ödüllere layık görülmüştür. 

İki yıl şehir tiyatrosunda yardımcı oyunculuk yapmıştır. On iki yaşından itibaren ilgilendiği 

spiritüel alan ile ilgili profesyonel Astroloji Okulu’ndan eğitimler almıştır. Psikolojik Astroloji 

Danışmanlığı ve Dönüşüm Uzmanlığı yapmaktadır.  Tapan’s Retro şahsi şirketini kurmuştur. 

Kurumsal Firmalara Hizmetiçi Eğitim Danışmanlığı yapmaktadır. Her kuruma özel eğitim 

içerikleri düzenleyerek çeşitli iyileştirme projeleri ile eğitim mentörlüğü yapmaktadır. 

Ayrıca; Online ve Yüz yüze “Etkili Güzel Konuşma ve Diksiyon Eğitimi, Kurumsal İş Hayatında 

Prezantabl Eğitimi, İş Dünyası Adab-ı Muaşeret Kaideleri programları sunmaktadır. 

Kadın girişimci olarak Türkiye’de ilk olan hamilelere özel “Fatoş Tapan ile Hamile Kartları” 

eserini çıkarmıştır. Hamilelikte hurafeler kitabını yazmıştır. 2020 yılında tamamen sağlık 

sektörüne veda ederek kariyerine sunuculuk ve spikerlik alanında devam etmektedir. 

 

http://www.gaib.org.tr/
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Ömer Bağcı 

PowerPoint ile Etkileyici Sunumlar Oluşturma 

29 Ağustos 2023, Salı, 14.00-17.00, ZOOM Online Platformu 

Eğitimin İçeriği:  

 

• Adım Adım PowerPoint Sunumları Oluşturmak 

• Slaytları Gruplamak, Düzenlemek 

• Animasyonlar ve Slayt Geçişleri Ayarlamak 

  

Eğitmen Özgeçmişi – Ömer Bağcı:  

 

Burdur/Karamanlı doğumlu olan Ömer BAĞCI, Karadeniz Teknik Üniversitesi, Fen-Ed. Bölümü 

Matematik Bölümü Mezunudur. 27 Yılı aşkın bir süredir bilgisayar eğitimlerinin içinde olan 

Ömer Bağcı, 1998 yılından bu yana Somel ve Seçkin Yayıncılıktan yayınlanan Bilgisayarın B’si 

ve İleri Düzey Excel kitaplarının yazarıdır.  

 

Giriş-Orta Düzeyde bilgilerin bulunduğu bilgisayar kitabı olan Bilgisayarın B’si ve İleri Düzey 

Excel bilgilerinin anlatıldığı İleri Düzey Excel kitapları da Türkiye’de en çok satan bilgisayar 

kitapları olmuştur.  

 

Excel, İleri Düzey Excel, Excel Raporlama eğitimlerini veren Ömer Bağcı’nın referans listesinde 

SSM, Airties, WYG, Enerjisa, Fernas Holding, Gama Holding, Nurol Makine, GAİB, Eku 

Fren, Özçelik Stell, İzmirgaz, Diyargaz, GAİB, GTO Akademi, Atasancak A.Ş, YPU, TİM, 

İtkib, Denib, Çimko Çimento, Ernst&Young (EY), Tubitak, Ay Yapım, Havelsan, Linde 

Gaz, Ziraat Bankası, Halk Bankası, Kale Kilit, Erbakır, Sanko Holding, Kipaş Holding, 

Rönesans Holding gibi büyük kuruluşlar ile çok sayıda orta ve üst düzeyde şirket bulunmaktadır.  

 

Online Excel eğitimleri alınabilen vidoport.com’un kurucusu ve eğitmeni olan Ömer BAĞCI, 

ağırlıklı olarak firmaların İleri Düzey Excel ve Excel Raporlama (Dashboard) eğitimleri 

vermektedir. 

http://www.gaib.org.tr/

